[image: A black background with red text

Description automatically generated]
Latinoamérica: un motor estratégico para el crecimiento del whisky premium
Ciudad de México, XX de febrero de 2026 – En los últimos años, la industria del whisky ha atravesado una transformación relevante a nivel global. Más allá del crecimiento en volumen, la categoría evoluciona impulsada por una búsqueda consciente de calidad, una mayor intencionalidad en el consumo y el interés por experiencias con propósito y profundidad. En este contexto, Latinoamérica comienza a consolidarse como una región estratégica, impulsada por consumidores cada vez más informados, abiertos a explorar expresiones de carácter excepcional y a conectar con la historia, el origen y la artesanía detrás de cada botella.
Este fenómeno se refleja con fuerza en mercados como México, Colombia y Brasil, donde el whisky premium ha ganado presencia tanto en entornos especializados y momentos culturales donde la calidad define la experiencia. 
En este escenario, The Macallan se posiciona como una de las casas de whisky que mejor representa esta evolución del segmento premium. Con un legado construido desde 1824 en Speyside, Escocia, la marca ha consolidado su prestigio a partir de una dedicación absoluta a la calidad y la artesanía, con una maestría en la madera, el tiempo y el color natural. Este enfoque dialoga de forma directa con el nuevo consumidor latinoamericano, que valora lo auténtico, lo bien hecho y aquello que trasciende lo inmediato.
Este cambio regional se alinea con las principales tendencias globales de la industria. De acuerdo con el
IWSR Global Trends Report 2025, el mercado de bebidas alcohólicas atraviesa una etapa de premiumisation selectiva, en la que los consumidores optan por productos de mayor calidad, aunque con menor frecuencia, priorizando el valor percibido y la experiencia por encima del consumo masivo.
El reporte señala que esta tendencia es especialmente relevante en regiones emergentes como Latinoamérica, donde el crecimiento del segmento premium se mantiene más dinámico que en mercados maduros como Europa Occidental o Norteamérica. En estos mercados, la decisión de consumo responde cada vez más a factores como la autenticidad, el origen y la narrativa de marca, y menos a códigos tradicionales de estatus, dando paso a una relación más personal y consciente con la experiencia del whisky .
Este análisis coincide con los datos del mercado regional. Según el estudio Mercado latinoamericano de whisky, elaborado por Informes de Expertos, la categoría alcanzó un valor aproximado de USD 5.34 mil millones en 2025, con una proyección de crecimiento sostenido hacia USD 8.21 mil millones en 2035, impulsada por el interés en bebidas de mayor calidad y la consolidación de canales de consumo premium y experiencias cuidadosamente diseñadas.
México como mercado estratégico dentro de Latinoamérica
Dentro de este panorama, México se posiciona como uno de los mercados más estratégicos para el whisky premium en la región. De acuerdo con el reporte Mexico Whiskey Market de IMARC Group, el mercado mexicano alcanzó un valor estimado de USD 905.2 millones en 2025, con perspectivas de crecimiento constantes, impulsadas por la demanda de whiskies importados, la expansión del canal on-trade y el desarrollo de experiencias de hospitalidad de alto nivel.
A este contexto se suma el análisis publicado por The Spirits Business, que indica que el mercado mexicano de whisky podría crecer hasta un 62 % en los próximos años, consolidándose como uno de los de mayor potencial a nivel global. Este crecimiento está estrechamente vinculado a un consumidor cada vez más informado, interesado en conocer el origen, la elaboración y la historia de lo que consume, y dispuesto a invertir en calidad, autenticidad y experiencia por encima de la cantidad. 
En este contexto, The Macallan ha fortalecido su presencia en México a través de experiencias cuidadosamente curadas y una comunicación centrada en el valor cultural y artesanal del whisky. La marca conecta con una audiencia sofisticada que busca profundidad, origen y narrativa, y que encuentra en The Macallan un referente natural del lujo contemporáneo; discreto, informado y sustentado en la excelencia.
En conjunto, estos indicadores confirman que Latinoamérica, y particularmente México, han dejado de ser mercados secundarios dentro del universo del whisky premium, sino regiones estratégicas con una conversación madura, un consumidor exigente y una visión de largo plazo que continuará impulsando el crecimiento sostenido y la elevación de la categoría.
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Sobre The Macallan
The Macallan es conocido mundialmente por sus extraordinarios whiskies de malta. Han pasado dos siglos desde que Alexander Reid, fundador de la marca, destilara el primer lote de whisky en sus curiosamente pequeños alambiques en Speyside, Escocia, en 1824, comenzando así el extraordinario legado de whisky escocés de malta.
La identidad de The Macallan se basa en la obsesión por la calidad y artesanía. Su personalidad única y calidad excepcional de cada whisky se debe al uso de barricas de roble excepcionales que previamente han albergado jerez para conseguir un color natural gracias a una maestría única. The Macallan Distillery, que se encuentra en una finca de casi 200 hectáreas, ha sido diseñada por arquitectos de talla internacional inspirándose en las características colinas escocesas que rodean el espacio.
Los 200 años de historia han sido solo el prólogo de nuevos capítulos en la historia de la marca. Y es que es un viaje por el tiempo. Porque The Macallan tiene 200 años de juventud.
Elaborado con la máxima dedicación. Consuma The Macallan con responsabilidad.
Si desea más información, visite www.themacallan.com y únase a The Macallan Society para conocer las historias detrás de nuestros whiskies.
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